
Roularta 
Lead&Traffic Generation
Generate premium clients through targeted content e-tips



BASE DE DONNÉES

Profils d’adhésion dans la base de données de Roularta Media 
Group (RMG)

Segmenté

Contenu des newsletters selon sous-segment

http://www.fiscoloog.be/


E-lettre Secteur Base de données Profil Portée Fréquence

E-conseils Tendances
Chef d’entreprise

PME + Corporate

Abonnés Trends+Trends-
Tendances, print et online, 
participants événements et 

séminaires Trends-
Tendances

Indépendants, cadres et 
membres de la direction

45,563 NL +33,663 FR = 79,226
Toutes les deux

semaines

E-conseils Data News TI TI
Data News + évènements

DN
TI decision-makers 16,664 NL + 6,870 FR = 23,534 Mensuellement

E-conseils Tendances Finances CFO
Fiscoloog/Fiscologue + 

sélection abonnés Trends-
Tendances

Financial decision-makers 9,854 NL+ 6,756 FR = 16,610
Uniquement en 

version
‘dedicated’

E-conseils Tendances
Professionel de la construction

Construction
Sélection abonnées Trends-

Tendances
Architectes et professionnels

de la construction
7,435 NL + 4,546 FR = 11,981

Uniquement en 
version 

‘dedicated’

E-conseils Tendances RH RH
Sélection abonnées Trends-

Tendances
Intérêt RH 9,526 NL + 5,905 FR = 15,431

Uniquement en 
version

‘dedicated’

E-conseils Tendances B2B Combinaison Combinaison Combinaison 65,925 NL +37,272 FR = 103,197
Toutes les deux 

semaines

E-conseils Tendances
Véhicules Utilitaires

B2B Base de données B2B Combinaison 71,159 NL + 40,140 FR = 111,299
Uniquement en 

version
‘dedicated’

E-conseils Soins Médicaux Médical
Artsenkrant/Le Journal du 
Médécin, De Apotheker/Le 

Pharmacien

Médecins, spécialistes et 
pharmaciens

11,922 NL + 9,111 FR = 21,033 Mensuellement

BASE DE DONNÉES – B2B E-CONSEILS

Notre base de données est vivante et active. Nous avons de nouvelles inscriptions et des désinscriptions chaque jour, ce qui fait qu’entre l’offre et l’envoi effectif de nos newsletters le nombre de 
contacts peut varier. Dernière mise à jour: 30/11/2021



E-letter Secteur Base de données Portée Fréquence

E-conseils Le Vif Lifestyle Lifestyle
Knack-Le Vif, Knack Weekend-Le Vif Weekend & Knack-Le 
Vif Focus, Sport/Voetbalmagazine-Sport/Footmagazine, 

Bodytalk
154,710 NL +69,975 FR = 224,685

Toutes les deux 
semaines

E-conseils Le Vif Finances
Personnelles

Finance B2C
Inside Beleggen/L’initié de la Bourse, 

Fiscoloog/Fiscolugue,Trends-Tendances privé
70,687 NL + 42,324 FR = 113,011

Toutes les deux 
semaines

E-conseils Le Vif Vie Privée
Lifestyle + Personal 
Finance + Knack/Vif

Lifestyle + Personal Finance 173,985 NL + 86,932 FR = 260,917
Toutes les deux 

semaines

E-conseils Le Vif
Maison&Jardin

Bouw + Lifestyle Lifestyle + Personal Finance 206,118 NL + 97,522 FR = 303,640
Uniquement en 

version
‘dedicated’

E-conseils Le Vif Auto Automotive Lifestyle + Personal Finance
209,303 NL + 102,428 FR = 

311,731

Uniquement en 
version

‘dedicated’

BASE DE DONNÉES – B2C E-CONSEILS

Notre base de données est vivante et active. Nous avons de nouvelles inscriptions et des désinscriptions chaque jour, ce qui fait qu’entre l’offre et l’envoi effectif de nos newsletters le nombre de 
contacts peut varier. Dernière mise à jour: 30/11/2021



E-lettres Secteur Base de données Portée Fréquence

E-conseils Plus Magazine 
50+

50+ Plus Magazine, 50+ de la base de données Lifestyle 75,200 NL +34,279 FR = 109,479
18 parutions par 

année

E-conseils Women Women Libelle/Femmes d’aujourd’hui, Feeling/Gael, Flair 81,324 NL + 24,332 FR = 105.656
Toutes les deux 

semaines

BASES DE DONNÉES – WOMEN E-CONSEILS

Notre base de données est vivante et active. Nous avons de nouvelles inscriptions et des désinscriptions chaque jour, ce qui fait qu’entre l’offre et l’envoi effectif de nos newsletters le nombre de 
contacts peut varier. Dernière mise à jour: 30/11/2021021



E-LETTRES – INSERTION STANDARD

Faire partie de newsletters avec du contenu publicitaire, au look&feel des 

titres Roularta

Petit publiréportage (= 1 bloc) dans une newsletter avec au maximum 3 

blocs de contenu de partenaires commerciaux différents et 1 bloc

rédactionnel neutre

Exclusivité sectorielle (à l’exception des newsletters à thème)

Générer des leads pour un produit, un service, un évènement,…

Générer du trafic vers le site web du partenaire

Envoyée de la part de Roularta Media Group

Matériel au moins 5 jours ouvrables avant parution



E-CONSEILS – LEAD GENERATION

Contenu publicitaire 
avec logo, titre et 60 

mots max.

E-conseils
Page 

intermédiaire
(pré-rempli)

Page d’acceuil avec
questions à choix

multiples afin d’enrichir le
profil du lead + données

de l’abonné

L’abonnée reçoit un
document 

d’information PFD, 
vidéo, lien vers site 

web

Lead

OU

Livre blanc / 
document 

d’information

Partenaire Click



E-CONSEILS – TRAFFIC GENERATION

E-conseils

Sur le site web du partenaire
l’abonnée reçoit plus d’info, 

les détails de l’offre, 
possiblité de fixer un rendez-
vous, de voir une vidéo ou

de télécharger une brochure 
informative.

Website partner

Partner Click

Contenu publicitaire 
avec logo, titre et 60 
mots max. Tracking 

possible



E-CONSEILS – DEDICATED E-LETTRE

E-lettre exclusive pour votre société (et partenaires éventuels) 

Standard: minimum 2 publiréportages pour le partenaire et 1 éditorial 

(Roularta) 

Générer des leads et/ou trafic pour les différents produits ou sujets

Les leads rédactionnels sont également transmis au partenaire



E-CONSEILS – DEDICATED E-LETTRE

leadPartenaire click

Partenaire

Partenaire

Rédactionnel
click

lead

lead

lead

click

click



E-CONSEILS – ANALYSE
Liste de leads en fichier Excel
Adresses et info B2B supplémentaire optionnels
Envoi sécurisé via Citrix Sharefile

L’annonceur reçcoit une mise à jour quotidienne des leads dès le début de la campagne, et ce durant 2 semaines 
Par défaut, nous fournissons les données suivantes: adresse email, sexe, nom, prénom, code postal et numéro de téléphone.



E-CONSEILS – ANALYSE

Le fichier est
téléchargé

Confirmation (+ 
rapportage) 

Fichier est envoyé

Le destinataire reçoit 
un email avec un lien 
vers le fichier

Le 
destinataire
se présente



E-CONSEILS – ANALYSE
Conseils intensifs pendant le démarrage
Aperçu des résultats avec points de référence
Évaluation à la fin de la campagne

À la fin de la campagne, deux semaines après l'envoi de la newsletter, l'annonceur reçoit un rapport de résultats avec des points de référence.

Overview campaign

2021

Date e-letter Language E-letter Sent Views
Unique 
views

Open Rate Benchmarks Clicks
Unique 
clicks

Click through
rate

Benchmarks Leads
Click to

download 
rate

15/jan

NL

Auto Premium

218.622 66.116 48.568 524 412 43

FR 107.866 28.052 20.925 323 247 24

Subtotal e-tips 326.488 94.168 69.493 21,29% 20,16% 847 659 1,22% 2,36% 67 10,17%

22/jan

NL

Personal Life

187.926 55.655 41.728 403 331 33

FR 93.025 24.779 18.824 534 406 47

Subtotal e-tips 280.951 80.434 60.552 21,55% 19,88% 937 737 1,55% 1,06% 80 10,85%

12/apr

NL

B2B

68.055 20.293 14.387 304 274 nvt

FR 38.153 10.045 7.457 252 218 nvt

Subtotal e-tips 106.208 30.338 21.844 20,57% 20,08% 556 492 2,55% 3,28% 0 0,00%

Total e-tips 713.647 204.940 151.889 21,28% 2.340 1.888 1,54% 147 10,53%



ROULARTA LEAD&TRAFFIC GENERATION

Visibilité et notoriété dans les groupes cibles qualitatifs de Roularta Media Group

Outil de marketing de contenu performant

Se profiler en tant qu’expert dans votre secteur

Faire partie du contenu publicitaire d’une newsletter Roularta

Compléter votre base de données avec des profils premium intéressés et exclusifs

Générer des leads concrets et qualitatifs, ou générer du trafic

Possibilité de générer des adhésions, des rendez vous avec des clients, faire des offres, etc.

ROI quantifiable

COMBINAISON DE:



E-conseils Prix par insertion Prix par dedicated

Le Vif Lifestyle 3,450 € 8,500

Le Vif Finances personnelles € 2,995 € 8,000

Le Vif Vie Privée € 4,750 € 11,000

Le Vif Maison & Jardin € 4,750 € 11,000

Le Vif Auto € 4,750 € 11,000

Women

Plus Magazine € 3,450 € 8,500

Women € 2,995 € 8,000

B2B E-conseils Prix par insertion Prix par dedicated

Tendances Chef d’entreprise € 3,750 € 9,500

Data News TI € 3,250 € 8,000

Tendances Finances / € 2,500

Tendances Prof. de la 
construction

/ € 2,500

Tendances RH / € 2,500

Tendances B2B € 4,750 € 11,000

Journal du Médécin Soins
Médicaux

€ 2,995 € 5,000

Tendances Véhicules Utilitaires € 4,750 € 11,000

ROULARTA LEAD GENERATION – TARIFS 
B2C

Frais techniques optionnels

Hors TVA – Handling, trafic et leads inclus - Sur base du matériel fourni par le client

Hors TVA

Introduction Frais Livre Blanc Frais

Rédaction de l’intro par un redacteur publicitaire 
professionnel

€ 150 
Rédaction du livre blanc (max. 3 pag.) + intro par 
Roularta Lead Generation

€ 750 

Traduction de l’intro par Roularta Lead Generation € 50
Traduction du livre blanc + intro par Roularta Lead 
Generation

€ 400

Rédaction + traduction de l’intro par Roularta Lead 
Generation

€ 200 Rédaction + traduction du livre blanc + intro € 1.150



D’autres partenaires: Jaguar-Land Rover, Upgrade Estate, Viessmann, Luminus, Beobank, Testament, Toerisme Spanje, 
Mayerline, OZ, Dela, Heytens, Geberit, Audi, e5 Mode, Alzheimerliga, …



D’autres partenaires: Polestar, SAP, Luminus, Acerta, Flanders Export&Trade, Degroof Petercam, Audi, Sport Vlaanderen, 
Attentia, , 



Marva De Vries – Account Assistant

Order and material processing

Data Analysis

Tél.: 02 467 57 64

marva.de.vries@roularta.be

Eva Polak

Digital expert Lead Generation

Automotive, Finance, Building, 

Living&Garden, Energy, NGO

Mobile : 0497 41 56 14 

eva.polak@roularta.be

Steven Grumiau

Digital expert Lead Generation

ICT, Real Estate, 

Telecom&Multimedia, Recruitment, 

Services, Industry

Mobile : 0479 12 77 61

steven.grumiau@roularta.be

Finn Van Deuren

Digital expert Lead Generation

Tourism, Food, Beverage&Retail, 

Fashion&Jewelry, Beauty, Health, 

Arts&Culture, Education, Public Sector 

Mobile : 0491 08 25 79

finn.van.deuren@roularta.be

Sandra Seghers – Director 

Tél.: 02 467 58 82

Mobile: 0477 61 66 11

sandra.seghers@roularta.be


